
  

www.ismea.it 
www.ismeaservizi.it 

GLI STRUMENTI FINANZIARI 
PER LO SVILUPPO RURALE  

2007 – 2013 E 2014 ‐ 2020  

Novembre 2014 
Roma 



  AGENDA 

Il	  fondo	  di	  garanzia	  a	  prima	  richiesta	  

La	  programmazione	  2007	  –	  2013	  

La	  programmazione	  2014	  –	  2020	  
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IL FONDO DI GARANZIA A 
PRIMA RICHIESTA 



  
FONDO DI GARANZIA A PRIMA RICHIESTA 

Revisione	  delle	  regole	  =>	  2005	  

Autorizzazione	  UE	  del	  2006	  =>	  
rinnovo:	  aiuto	  Sa.35660	  –	  2012/N	  

Basilea	  2	  

Kick-‐off=>2008	  
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GARANZIA PER LA PROTEZIONE DAL RISCHIO DI CREDITO 
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Fondo	  di	  garanzia	  a	  prima	  richiesta	  

Schema	  di	  non	  aiuto	  

Fideiussione	   Cogaranzia	   Controgaranzia	  



  
FONDO DI GARANZIA A PRIMA RICHIESTA 

Fornisce	  fideiussioni	  compatibili	  con	  
Basilea	  2	  

Ponderazione	  ZERO	  

Opera	  direttamente	  con	  le	  banche	  e	  con	  i	  
consorzi	  fidi	  

Il	  costo	  è	  calcolato	  sulla	  base	  del	  rischio.	  
In	  media,	  0,84%	  -‐	  escluse	  le	  start-‐up	  –	  
all’anno	  da	  applicare	  al	  primo	  importo	  
rilasciato	  

Coperture	  

Breve	  
termine	  

Medio	  
termine	  

Lungo	  
termine	  

Percentuale	  
di	  copertura	  

Fino	  al	  70%	  
dell’importo	  
erogato	  

80%	  in	  caso	  
di	  giovani	  

Limiti	  di	  
importo	  

1	  milione	  di	  
euro	  (micro	  
e	  piccole	  
imprese)	  

2	  milioni	  di	  
euro	  (medie	  
imprese)	  
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Transazioni via web -‐	  paperless	  -‐	  
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LA PROGRAMMAZIONE 2007 
– 2013  

Finanziare	  il	  patrimonio	  



  TEMPI DI ATTUAZIONE 

SGFA	  –	  garanzia	  a	  prima	  richiesta	  

2006	  
Start-‐up	  

2008	  
Kick-‐off	  

PSR	  regionali	  

2014	  

2007	  
Avvio	  

programmazione	  

2008	  
Finanziamenti	  dei	  

fondi	  SGFA	  

2009	  
Avvio	  

operatività	  

2008	  
Accordo	  Mipaaf	  –	  
Regioni	  -‐	  ISMEA	  
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FONDO NAZIONALE E FONDI PSR 
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Fondo	  rischi	  
nazionale	  

Reg. #1 

Reg. #2 

Reg. #3 

Reg. #... 

Patrimonio	  

Imprese 
(commissioni di 

rischio) 
Regioni 

Adempimenti In caso di esaurimento delle risorse… 
Ulteriori 

pagamenti 

Banche 



  
PAGAMENTI PSR AL FONDO 
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Regione	  #1	  
• Misura	  121	  
• Misura	  123	  
• Misura	  …	  

Regione	  #2	  
• Misura	  121	  
• Misura	  123	  
• Misura	  …	  

Regione	  #3	  
• Misura	  121	  
• Misura	  123	  
• Misura	  …	  

Regione	  #n	  
• Misura	  121	  
• Misura	  123	  
• Misura	  …	  

Patrimoni	  
segregati	  

Re
gi
on

e	  
#
1	  

Misura	  121	  

Misura	  123	  

Misura	  …	  

Re
gi
on

e	  
#
3	  

Misura	  121	  

Misura	  123	  

Misura	  …	  

Org. 
Pagatore 

Org. 
Pagatore 

R.	  #
3	  Beneficiari	  

Misura	  121	  

Misura	  123	  

Misura	  …	  

R.	  #
n	  Beneficiari	  

Misura	  121	  

Misura	  123	  

Misura	  …	  

8% 

L’impresa	  
• Presenta	  la	  
richiesta	  di	  aiuto	  

L’Autorità	  di	  
Gestione	  
(AdG)	  
• Se	  elegibile,	  
riconosce	  il	  
contributo	  
• Comunica	  
all’ISMEA	  I	  
beneficiari	  

L’impresa	  
• Fa	  domanda	  del	  
finanziamento	  

La	  banca	  
• Valuta	  la	  
richiesta	  
• Invia	  la	  richiesta	  
di	  garanzia	  

ISMEA	  
• Se	  valuta	  
positivamente	  
rilascia	  la	  
garanzia	  
• Comunica	  
all’AdG	  l’utilizzo	  
del	  fondo	  



  CRITICITÀ E SOLUZIONI 

Pagamento	  upfront	  

Rateizzazione	  della	  
commissione.	  Già	  attuata.	  

	  	  

Costo	  della	  garanzia	  

Intervento	  ad	  abbattimento	  
del	  costo.	  

Collegare	  la	  premialità	  
all’utilizzo	  dello	  strumento.	  

(Fondo	  Giovani,	  oleicolo	  
zootecnico)	  

Ridotto	  utilizzo	  dello	  
strumento	  

Ridotto	  rispetto	  a	  cosa?	  

•  Stanziamento	  iniziale	  
(rischio	  disimpegno)	  

•  Scarsa	  propensione	  da	  
parte	  dell’impresa	  o	  della	  
banca	  
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FONDO DI GARANZIA NEI PSR 
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LA PROGRAMMAZIONE 
2014– 2020 

Cosa	  cambia	  



  
NOVITÀ E CONSEGUENZE 

Maggiore	  attenzione	  agli	  strumenti	  di	  
ingegneria	  finanziaria	  (SIF)	  da	  parte	  

della	  Commissione	  

Necessità	  di	  una	  valutazione	  ex	  ante	  sul	  
fallimento	  del	  mercato	  
• Perché	  usare	  un	  fondo	  di	  garanzia	  o	  altro	  SIF?	  
• Quanto	  investire	  nei	  singoli	  SIF?	  
• Come	  valutare	  gli	  effetti	  dei	  SIF?	  

Modulazione	  della	  spesa	  delle	  AdG	  anno	  
per	  anno	  e	  non	  a	  fine	  periodo	  

Modulare	  la	  premialità	  
in	  funzione	  dell’utilizzo	  

dei	  SIF	  

Definire:	  

Il	  SIF	  non	  è	  finalizzato	  
ad	  evitare	  il	  
disimpegno	  

• Le	  necessità	  
• Gli	  obiettivi	  
• Gli	  stanziamenti	  
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  AZIONI DA INTRAPRENDERE 

Introdurre	  la	  
premialità	  in	  conto	  
commissione	  di	  

garanzia	  

Costo	  zero	  
Migliore	  

vendibilità	  dello	  
strumento	  

Introduzione	  di	  
nuovi	  SIF	  

Per	  ampliare	  le	  
risposte	  ai	  gap	  
di	  mercato	  

Valutazione	  ex	  ante	  
del	  fabbisogno	  

Riduzione	  
rischio	  

disimpegno	  

Valtazione	  
comparata	  dei	  SIF	  

Individuare	  il	  
mix	  ottimale	  
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  FONDO DI CREDITO  
 

Accesso al 
credito per le 

imprese 
agricole e 

agroalimentari 

Fornisce parte 
di un 

finanziamento 
bancario a un 
tasso inferiore 

a quello di 
mercato 

Tasso 
complessivo 
inferiore a 
quello del 
mercato 

(tasso misto 
pubblico/
privato) 

Aiuto di stato 
autorizzato 
dalla CE 
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Aiuti	  in	  c/capitale	  

Fondo	  di	  garanzia	  	  

Fondo	  di	  credito	  

LA TOOLBOX 2014 – 2020  

80%	  

finanziamento	  

garanzia	  

50%	  

finanziamento	  
Provvista	  FdC	  Prov.	  privata	  

Tasso	  di	  mercato	   Tasso	  ridotto	  
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  IL MIX DI STRUMENTI 

Contributi	  
in	  c/c	  

Fondo	  di	  
garanzia	  

Fondo	  di	  
credito	  

Garanzia	  +	  credito	  

Spesa	  (velocità	  di	  spesa)	   Media	   Bassa	  
Elevata	  

Basso	  rischio	  disimpegno	  

Costo	  (quanto	  NON	  
rientra	  all’AdG)	   Medio	  

Basso	  

Elevata	  rotatività	  

Aiuto	  (la	  ESL	  riconosciuta	  
al	  beneficiario)	   Medio	  

Basso	  
Medio	   Elevato	  

Scarso	  appeal	  

Copertura	  (partnership	  
con	  il	  sistema)	   Bassa	  

Media	   Elevata	  

Media	  finanziabilità	   Maggiore	  finanziabilità	  
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La	  valutazione	  ex	  ante	  consente	  di	  individuare	  I	  fondamentali	  per	  definire	  il	  mix	  
ottimale	  degli	  interventi	  possibili.	  



  
GRAZIE DELL’ATTENZIONE 
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