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La Pitagora SpA

Pitagora SpA, intermediario finanziario iscritto all'elenco di cui all'art. 107 del T.U.B., opera dal 1995 nel mercato del
credito ai consumatori ovwero nell’ambito dei finanziamenti erogati a favore delle famiglie per I'acquisto di beni, servizi
o per generiche necessita. La Societa rappresenta oggi il primo modello di business service per la cessione del quinto
dello stipendio rivolto alle Banche del territorio e alle principali Societa di credito al consumao.

Pitagora ha creato la prima

piattaforma nazionale per I'erogazione e la distribuzione della
Cessione del Quinto, rendendo il prodotto disponibile alle famiglie
direttamente presso la loro Banca o Societa di credito al consumo.

Pitagora ha accordi attivi con:
® 35 Banche convenzionate supportando circa 3.000 sportelli bancari

® 5 societa di credito consumo

La Compagine

Societaria FAOCE A _ &PITAQORA
[Fondo Wise SGR 52,00% Pitagora 1936 SpA
fBanca Popolare di Milano | 24,00% | jManagement Pitagora
Bonin1934 Sri | 24,00% ' [Cassa Risparmio di Asti
Volume d’affari B Tradizionale [ Banche e Societa di credito al consumo

Nel 2012 la Societa ha gestito oltre
13.600 operazioni, chiudendo in
controtendenza con il mercato di
riferimento. | finanziamenti erogati a
clienti dei Partner, hanno
rappresentato il 9% dell'intero
fatturato generato dalla Rete diretta.
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La Cessione del quinto

La Cessione del Quinto dello Stipendio & una particolare tipologia di prestito personale che prevede il rimborso tramite
cessione di quote dello stipendio o pensione. fino al quinto dell'lammontare dell'emolumento, valutato al netto di ritenute.
I DP.R. 5 gennaio 1950, n.180 e successive recenti maodifiche (Digs 141/2010 recepimento direttiva
2008/48/Ce) e dli indirizzi specifici degli Organi di vigilanza, ne regolano minuziosamente I'operativita. La particolare
modalita di rimborso fa si che venga abbattuto il rischio di insolvenza volontaria del debitore. Queste, e altre specifiche
caratteristiche, consentono una grande elasticita nella valutazione del merito creditizio del richiedente, delineando un
preciso target di clientela nei confronti del quale Pitagora opera in totale compliance rispetto alle norme.



NewBusinessModel

I modello B2B2C, denominato BusinessToPartner
nasce dall'intento di rendere disponibile il prodotto
cessione del quinto

direttamente presso lo sportello bancario di fiducia o
il punto vendita del Partner.
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Gli obiettivi di Pitagora
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Soddisfare I'esigenza di credito del cliente attraverso un servizio
di consulenza presso gli uffici e/0 le filiali del Partner;

Garantire, attraverso la prossimita’ territoriale, la gestione dell'intero processo operativo del finanziamento,
senza gravare sull'operativitd del Partner;

Valorizzare I''mmagine del Partner salvaguardando la relazione con il suo cliente.

| vantaggi per il Partner:
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CREDITO: soddisfare le esigenze di credito del proprio cliente;

PROCESSD: utilizzare un processo semplice, dedicato, senza sovraccarico dell'operativita della rete commerciale;
SISTEMI INFORMATICI: consultare in tempo reale lo stato dell'istruttoria attraverso un portale web dedicato;
CONSULENZA: awalersi di professionisti del settore al fine di tutelare l'interesse del cliente e limmagine del Partner;
MARKETING: ampliare il portafoglio prodotti (cross selling) e il processo di offerta al cliente (business intelligence];

ESIGENZE: finanziamenti per liquidita, consolidamento prestiti, recupero posizioni debitorie, acquisizione nuova clien-
tela a target (pensionati, dipendenti pubblici e privati).

La soluzione operativa

ale dedicato

Monitoring attivita attraverso il po
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contatta il cliente e procede alle fasi gestisce tuttele  provvede alla gestione
fissa con lui di istruttoria e delibera. fasi post-vendita amministrativa,
I'incontro Infine, eroga per l'intero alle analisi statistiche
il finanziamento ammortamento e alla customer
satisfaction

IL PARTNER
(campagne C.R.M.
e/o Filiale locale),

trasferisce il nominativo

a Pitagora attraverso
il portale web dedicato

£l

BUSINESSINTELLIGENCE

Pitagora si occupa di tutta la gestione operativa del finanziamento: profilazione, contatto, consulenza (presso la filiale bancaria),
istruttoria, delibera, liquidazione (presso la filiale del Partner) e post vendita, nonché di tutte le attivita di analisi statistiche,
customer satisfaction e gestione amministrativa.
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' agenti monomandatari

Banche convenzionate
con 3000 sportelli bancari
supportati
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comparatori web

. milioni di euro di fatturato
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Contatti
Per avere maggiori informazioni sui servizi proposti o fissare direttamente un incontro, potete scrivere al seguente indirizzo e-mail:

BusinessToPartner@pitagoraspa.it
Www.pitagoraspa.it

Sede Legale e Direzione - Carso Marconi, 10- 10125 Torino - Tel 011 33411



