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* piena equiparazione e integrale intercambiabilita

dei corsi a distanza rispetto ai corsi in aula.

* modalita considerate equivalenti all'aula:

- videoconferenza,

- webinar,

- e-learning.

identificazione dei requisiti di base per la formazione a
distanza (interattivita, tracciabilita, reportistica)

60 ore, in aula o modalita equivalenti

T S

60 ore su base biennale mantenendo una pit flessibile

l'obbligo di aggiornamento e riferito allanno solare (dal 1°
gennaio dell'anno successivo alliscrizione al RUI* o dall'inizio
dell'attivita)

distribuzione nell'arco del biennio (almeno 15 ore il primo anno) £

e test esclusivamente in aula per la formazione e modalita
piu flessibili  per 'aggiornamento

* requisiti specifici sia per le societa sia per i singoli docenti

Aree tematiche :

* giuridica

* tecnica

* amministrativo-gestionale
* informatica

costituiscono il “pacchetto base” della formazione iniziale e
degli approfondimenti per 'aggiornamento.

* Registro Unico degli Intermediari assicurativi e riassicurativi



Il Regolamento IVASS n. 6/2014
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Gli obblighi di formazione e di aggiornamento devono essere
finalizzati al conseguimento delle competenze e capacita
necessarie a fornire consulenze specializzate, a valutare
I’adeguatezza dei prodotti in relazione alle esigenze del
consumatore e alla comparazione dell’offerta esistente con altri
prodotti analoghi, nonché ad assistere il consumatore nella
gestione del rapporto, sia in fase precontrattuale che
contrattuale.
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